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Si tiene un buen plan de negocio,
un ‘angel’ puede ayudarle a financiarlo

Su inversion ha crecido un 84 por ciento durante

En Espana se calcula que hay casi 1.500 ‘business
angels’ que buscan negocio en nuevas empresas

Pilar Pérez Ramirez

MADRID. Son visionarios. Inversores
que ven el negocio antes que nadie
v, precisamente por ello, que sue-
len obtener pingiies beneficios con
sus operaciones. Eso si, su trabajo
consiste en arriesgar... y ganar. Les
llaman los business angels, si cree
que tiene un buen plan de negocio
ellos pueden ayudarle con la in-
version,

Unos de estos angelitos es Luis
Martin de Cabiedes, Hace doce anos
invirtio en Olé, por entonces el bus-
cador lider en Espafia, que necesi-
taba dinero para convertirse en un
portal. Por entonces, Martin Ca-
biedes, uno de los principales in-
versores espaiioles en start-ups, era
presidente de Europa Press, asi que
acordé darle contenidos a través de
una joint venture. Y lo hizo con tan
buena fortuna que él y sus socios se
la vendieron a Terra antes de que
el sector puntocom saltase por los
aires,

Este primer contacto le dejo tan
buen sabor de boca que le hizo apos-
tar por otros proyectos, cada vez
mas desligados de su negocio prin-
cipal de agencia de noticias. Y cuan-
do, varios anos después, paso por
la escuela de negocios Iese, le dije-
ron: “;Tu eres un business angel!.
No sabia lo que era, ni siquiera que
existiera tal cosa....asl que desde en-
tonces lo soy”, relata Martin Ca-
biedes.

Ha participado en 24 startups.
0lé, Myalert, Acceso, Baquia, Pri-
valia, Alterian, Nvivo, Bubok, Tro-
vit, Coguan, Habitissimo, Comuto,
en las que ha invertido cerca de ocho
millones de euros. Invierte entre
100,000 y 200.000 euros en una pri-
mera ronda. “En lo que soy distin-
to a otros business angels es que pue-
do participar en las dos siguientes,
pero rara vez invierto solo”, expli-
ca.

Batallén deinversores

Y como él, un batallén de inverso-
res particulares rastrea cada dia los
provectos mas interesantes de In-
ternet. Precisamente, hoy se pre-
senta en el Ministerio de Industria
el primer estudio del sector de las

redes de business angels en Espana.
Dicho estudio, bautizado con el su-
gerente titulo de La financiacion al-
ternativa de las empresas innova-
doras en Espafia, analiza las
principales caracteristicas y hara
piblicos los principales indicado-
res del sector de estas redes en nues-
tro pais: un auténtico ejército que
se ha triplicado en solo tres afios.
“Hemos identificado a 1473 inver-
sores de este tipo repartidos por 41
redes, y en el afio 2006 solo habia
5007, asegura Albert Colomer,
miembro de la Red Espariola de Bu-
siness Angels (Esban) y fundador
en Espafia de eConozco (vendida a
Xing). Un crecimiento espectacu-
lar que ha provocado que la inver-
sion de business angels en Espaiia
haya crecido un 84 por ciento du-
rante el primer semestre del afio,
segun un informe de Banespyme
Orange.

“De media cada uno aportd mas
de 35.000 euros, frente a los 19.000
del ano pasado”, recalca Ignacio de
la Vega, portavoz del Proyecto Es-
cuela Banespyme Orange y direc-
tor del Centro de Creacion de Em-
presas de IE Business School, que
cuenta con un Club de -alrededor
de 200- Inversores. Una subida iné-
dita provocada por el cierre del gri-
fo bancario y la asfixia financiera
de algunos family offices.

Profesionalizacion

“El sector se ha profesionalizado
mucho, hace quince afios el em-
prendedor se encontraba bastante
perdido, porque no habia casi nin-
guno”, rememora Antonio Gonza-
lez Barros, presidente del Grupo
Intercom, una de las mayofes in-
cubadoras de negocio. Ahora, ade-
més de crecer en cifra de inversion
-seguin Esban los casi 1.500 inver-
sores tienen una disponibilidad eco-
némica maxima de 427 millones de
euros para el afle 2010-, han creci-
doen organizacion.

Intercom, nacido en el afio 2000,
esta formado por 45 negocios de-
sarrollados (Softonic, Qapacity,
Niumba, eMagister...) y tiene par-
ticipacion minoritaria en otros 15
(BuyVip, InfoJobs.net, Bubok, Sa-
lircom...).

Antonioc Gonzilez Barros

el primer semestre del ano, en plena crisis

Rodolfo Carpintier

# Infolobs

Inicio: Fundador del Grupo
Intercom comenzé en 1995.
Exito: Infolobs (1998). Inversion
total de 500.000 euros.
Fracaso: Noticias.com, en el que
invirtio 300.000 euros.
Inversion total: 28 millones de

euros.

Luis Martin Cabiedes

g pecano del sector

Inicio: Presidente de la 1? incu-
badora de negocios de internet
Exito: Convencer a 43 inverso-
res para invertir en DaD.
Fracaso: Ver como trataron a
Netjuice tras el fracaso p. com.
Inversidn total: 5 millones de
euros en DaD.

Carlos Blanco Vazquez

= Pasion por Internet

Inicio: Hace mas de diez
anos.Primero invirtic en Olé.
Exito: Sus mayores éxitos fueron

Olé y Privalia.

Fracaso: Tiene mas por invertir
en proyectos de alto riesgo.
Inversion total: Cerca de ocho

millones de euros.

¥ First Tuesday

Inicio: 2005 con la productora
de videojuegos Exelweiss.

Exito: Exelweiss.

Fracaso: No convencer a los em-
prendedores de Trovit cuando
estaba a punto de invertir junto
aellos.

Inversién total: 450.000 euros.

En las empresas incubadas tie-
nen una participacion minima del
55 por cientoy en las participadas,
un maximo del 20 por ciento.

Orden

Para poner orden a esta explosion,
hace algunos meses aparecié la Aso-
ciacion de Inversores y Empren-
dedores de Internet (AIED) y, algo
antes, se constituyo en Madrid y
Barcelona la Asociacion Espafiola
de Business Angels Networks (AE-
BAN), presidida por Juan Roure,
director a su vez de una de las re-
des mas potentes, la de inversores
privados y family offices del Iese.
“A cierre del curso 2008-2009, con-
tabamos con mas de 100 inverso-
res”, explica Marta P. Aparicio, su
gerente,

Entre sus objetivos esta localizar
proyectos en fases iniciales con ex-
periencia en su sector y, general-
mente, que busquen entre 100.000
y un millén de euros. ;Resultado?
Desde el ano 2004 ha analizado 262
empresas y se han cerrado 26 ope-
raciones por unos nueve millones.

Y es que a pesar de la crisis, las
posibilidades de negocio siguen au-
mentado. Por eso, la mayor red del
mundo —con mas de 750 inverso-
res y 18 sedes en todo el mundo-,
Keiretsu Forum, arrancard en ene-
ro en Madrid, tras dos anos de ac-
tividad en Barcelona, en los que ha
analizado mas de 400 proyectos, y
sus miembros han inyectado capi-
tal en cuatro empresas por 1,5 mi-
llones de euros.

Muchos de ellos, incluidos en re-
des globales y, otros, en boca de cual-
quier tecno-emprendedor que se
precie, Aunque casi todos ellos a
afos luz del business angel por ex-
celencia, el aleman Cornelius
Boersch, que lleva mas de 70 inver-
siones “en solitario”. Asi, en Espa-
na tenemos a Martin Varsavsky
(Fon), Mikel Urizarbarrena (fun-
dador de Panda), Luis Cacho (co-
fundador de Arsys) y Eneko Knérr
(fundador de Hostalia), entre otros.
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